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Deine Aufgaben:
• Vertrieblicher Ansprechpartner mit technischem

Verständnis für unsere Produktebereiche, Schwerpunkt
Flächenheizung

• Überwachung der qualitäts- und kostenoptimierten
Abwicklung der Bauvorhaben

• Telefonische und schriftliche Kundenbetreuung
• Organisation der Baustellen – Unterweisung des Montage-

personal – Überwachung und Organisation des Material-
bedarfs

• Schnittstelle zwischen Kunden, Technik und Außendienst
sowie weiterer Fachabteilungen

Das bringst Du mit:
• Eine abgeschlossene kaufmännische oder technische

Ausbildung
• Erfahrung in der Baubranche, vorzugsweise im

SHK-Bereich
• Kundenorientierung und Kommunikationsfreude
• Zuverlässigkeit und eine gewissenhafte, verbindliche

Arbeitsweise
• Hilfsbereitschaft und Teamfähigkeit
• Organisationsfähigkeit
• Softwarekenntnisse (Warenwirtschaftsprogramm

sowie MS Office)

Unsere Benefits:

• Zukunftsorientiertes und stetig wachsendes Familien-	
unternehmen

• Unbefristeter Arbeitsvertrag
• Moderne Arbeitsausstattung
• Top Einarbeitung mit einem persönlichen Paten an Deiner

Seite
• Freiheit, Vertrauen und Verantwortung für Deine Aufgaben
• Flexibilität in Bezug auf Deine Arbeitszeiten und Urlaubs-

planung
• Work-Life-Balance
• Individuelle Weiterbildungsangebote
• Ein sehr gutes Arbeitsklima und ein familiärer Umgang
• Firmenschulungen und Firmenevents
• Kostenloses Vorteilsprogramm „Corporate Benefits“

Hast Du Fragen? 
Kontaktiere uns gerne telefonisch 
unter 02642 9056-1051.

Wir freuen uns über Deine Bewerbung an 
bewerbung@ratiodaemm.de. 

 








ratiodämm Produktionsgesellschaft mbH  |  Konrad-Zuse-Ring 39  |  53424 Remagen 
Telefon: 02642 – 988 962 0  |  E-Mail: info@ratiodaemm.de


